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1. СВЕДЕНИЯ ОБ ОБЩЕСТВЕ
	Полное наименование акционерного общества:
	Открытое акционерное общество «Одинцовский лакокрасочный завод».



	Сокращенное наименование:
	ОАО «Одилак».



	Номер государственной регистрации:
	№1162



	Дата государственной регистрации:  
	26.10.1992



	Наименование органа, осуществившего государственную регистрацию:
	Администрация Одинцовского района Московской области



	Основной государственный регистрационный номер юридического лица (ОГРН):


	1035006452964



	Дата присвоения ОГРН:
	22.01.2003



	Наименование регистрирующего органа, внесшего запись о юридическом лице, зарегистрированном до 1 июля 2002 года, в единый государственный реестр юридических лиц:


	Администрация Одинцовского района Московской области 



	Место нахождения:
	143005 Россия, Московская обл., г. Одинцово, Транспортный проезд, д. 3



	Телефон:
	(495) 591-30-11



	Факс: 
	(495) 591-54-82



	Адрес электронной почты
	info@odilak.ru 



	Адреса страниц в сети Интернет, на которых осуществляется раскрытие информации об эмитенте:
	http://www.odilak.ru/shareholders_investors/index.htm
http://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=29864


	Информация об аудиторе общества:


	Полное фирменное наименование: Закрытое акционерное общество  «МЦФЭР-консалтинг »

Сокращенное фирменное наименование: ЗАО «МЦФЭР-консалтинг»

Место нахождения: 

Фактический адрес: 127287, г. Москва, ул. 2-ая Хуторская, д. 38А, стр. 17

Юр. адрес:129164, г. Москва, ул. Ярославская, дом 8, корп. 4

ИНН: 7717124443
ОГРН: 

Тел.: +7 (495) 937-90-86 Факс: +7 (495) 937-90-86

E-mail: cons@mcfr-c.ru
ЗАО «МЦФЭР-консалтинг» - член международной сети независимых аудиторских и консалтинговых организаций«Kreston International Limited»


	Сведения об оценщике общества:

	Общество с ограниченной ответственностью СК «МосСтрой» 

ИНН/ОГРН
7701628861/1057749106106 
Адрес
142700, МОСКОВСКАЯ область, г. ВИДНОЕ, микрорайон СОЛНЕЧНЫЙ, владение 10/1

Телефон
(499) 409-53-28


2. ПОЛОЖЕНИЕ ОБЩЕСТВА В ОТРАСЛИ
 По многим показателям 2013 год был не менее сложным чем 2012 год. В 2013 году рынок ЛКМ на конденсационных смолах имел ниспадающую динамику объемов реализации по сравнению с 2012 годом.

В 2013 году произошло снижение Общего объема производства ЛКМ (темп роста в 2013г. по сравнению с 2012г. – 92 %). И это при том, что уровень экспорта существенно возрос с 10,7 тыс. тонн в 2012 г. до 17,9 тыс.тонн в 2013. Основными странами экспортерами являются Литва, Беларусь, Казахстан, Украина, Кыргызстан.

Негативное влияние на уровень отечественного производства ЛКМ оказывал рост импорта алкидных ЛКМ в Россию в 2013 году с 98,2 тыс.тн. до 112,3 тыс. тн. Основными импортерами ЛКМ на конденсационных смолах являются Финляндия (10 %), Польша (10 %), Германия (20 %), Швеция (17 %), Италия (11 %). Доля импорта в потреблении алкидных ЛМК возросла с 22% до 27 %. 

В 2013 году многие производителя ЛКМ столкнулись с целым рядом проблем:

1. переход покупателей на новые виды строительных материалов, не требующих окраски (ламинат, керамическая плитка, пластиковые изделия – окна, двери, панели для стен и потолков);

2. платежеспособность покупателей остается на низком уровне;

3. дефицит и резкое подорожание основных видов сырья для производства алкидных ЛКМ;

4. снижение рентабельности продукции и производства ЛКМ;

5. значительный профицит ЛКМ на рынке в 2013 году начался уже в конце мая. 

Более оптимистично развиваются рынки промышленных ЛКМ и водно-дисперсионных красок. Продукция данных видов имеет хоть и незначительную, но все же положительную динамику. Водно-дисперсионные краски отвоевывают долю рынка у алкидных ЛКМ за счет своей экологичности и безопасности. Ценообразование на рынке ЛКМ имеет четко выраженную периодичность – основной подъем цен приходится на начало лакокрасочного сезона (март-апрель). За 2013 год цены в среднем выросли на 10-12 %.

В 2014 году, аналогично предыдущим годам в начале сезона ожидается повышение цен - средний запланированный уровень роста цен на ЛКМ составит около 7-10 %.

В 2014 году рынок ЛКМ в зависимости от вида продукции имеет разные тенденции:

1.
не ожидается резкого всплеска спроса на ЛКМ на конденсационных смолах, 

2.
ожидается незначительный рост спроса на ВД краски;

3.
сохранится положительная динамика, сложившаяся в последние годы, на рынке красок промгруппы.

Основными конкурентами ОАО «Одилак» являются ВГТ, Эмпилс, Лакра, Тициана, Декарт. Рыночная доля продукции ОАО «Одилак» в различных регионах не одинаковая: в отдельных Сибирских регионах продукция завода занимает лидирующие позиции (например, Иркутская, Читинская области), в некоторых доля рынка очень  незначительна – не превышает 1,5 – 2 %. За счет постоянно поиска новых клиентов и успешной работы с постоянным, ОАО Одилак с каждым годом усиливает свои позиции на рынке ЛКМ.

Прогнозы развития экономики России на 2013 год давали  основания ожидать рост емкости рынка ЛКМ. Ожидания основывались на показателях ВВП по итогам 2012 года, а так же на росте объемов сданных в эксплуатацию строительных объектов. Индекс промышленного производства в целом по итогам 2012 года продемонстрировал рост, а потребление краски в стране незначительно увеличилось. 

Однако, вопреки прогнозам, сезон 2013 года характеризовался низким уровнем спроса со стороны практически всех потребителей и профицитом продукции на рынке ЛКМ.

Рынок алкидных эмалей последние несколько лет имеет ниспадающую динамику, что имеет ряд причин. К ним можно отнести, например:

- увеличение на рынке доли новых стройматериалов, использующихся при строительстве и ремонте без применения эмалей и лаков: керамическая плитка, керамогранит, ламинат и другие интерьерные материалы.

- увеличение доли ЛКМ на водной основе

- снижение темпов роста строительства жилья

Значительное влияние на рынок оказала импортная продукция и общий значительный  рост конкуренции. Так же падала покупательская способность населения.

Невысокий спрос на ЛКМ в стране и избыток этой продукции на рынке стал причиной того, что в третьем квартале многие производители (поставщики) сократили объемы отгружаемой на рынок продукции. Сложившаяся ситуация на рынке во многом напоминает 2011 год, когда продажи встали.  Покупательная способность ЛКМ снизилась, что отрицательно сказалось на платежах за отгруженную  продукцию и платежи значительно сократились 

В 2013 году развитие деятельности ОАО «Одилак» по производству и реализации ЛКМ велось в рамках согласованной стратегии развития производства и продаж ЛКМ «ХЕЛИОС ГРУПП» и управляющей компании «ХЕЛМОС». Частью стратегии развития ОАО «Одилак» было объединение структуры управления ООО «ХЕЛМОС», как управляющей компании, и ОАО «Одилак».  Сбытовая деятельность завода по ЛКМ для строительства происходила на принципах стратегии продаж центра строительных красок «Хелиос ГРУПП», с учетом политики продаж разработанной Отделом продаж ОАО Одилак и согласованной с руководством «ХЕЛИОС групп».

В 2013 году ОАО «Одилак» продолжал продвигать на рынок две основные товарные линейки:

 - стандартную продукцию (ПФ 115, ПФ 266, ПФ 1217)

 - продукцию высокого ценового сегмента торговой марки «Одилак plus».

В целом по сравнению с 2012 годом объем продаваемой продукции заводом в 2013 году под торговыми марками «Одилак plus»,  «Лазурол»  и   «Лазурол -ТОП»  вырос в среднем на 5%.

В 2013 году дилерская сеть ОАО «Одилак» работала менее эффективно. Благодаря широкой географии реализации ЛКМ распространение продукции было точечным и удобным для конечного потребителя. Это стало возможно за счет продолжившегося в отчетном году  расширения сети региональных торговых представителей (дилеров) в ключевых регионах нашего присутствия - это города Красноярск, Барнаул, Омск, Иркутск, Чита.  В соответствии с дилерской политикой, выработанной специалистами ОАО «Одилак» в число приоритетных и основных принципов работы торговых представителей завода выведены принципы создания и расширения клиентской базы, расширение,  внедрение и маркетинговое продвижение продукции ОАО «Одилак» в розничной региональной сети. 

       Для увеличения объема сбыта лакокрасочных материалов ОАО «Одилак» усилил рекламную программу, стал использовать красочные и информационно-насыщенные рекламно-информационные буклеты, яркие сувениры, совершенствуются баннеры, имеющие достаточно большое значения в качестве наглядной рекламы в регионах.


В 2013 году ОАО «Одилак» принимал активное участие в специализированной выставке «Стройсиб 2013» и «Югбилд 2013». Наиболее важными результатами выставки стало увеличение количества партнеров ОАО «Одилак» как с точки зрения покупателей и дилеров, так и с точки зрения поставщиков.

Для удержания доли рынка ОАО «Одилак» большое внимание в 2013 году уделил расширению ассортимента продукции, провел усовершенствование цветовой гаммы выпускаемых ЛКМ. 

В 2013 год сделано плановое  внедрение на рынок новой группы продукции – водно-дисперсионных красок. Развитие производства этого вида продукции основано на том, что в структуре рынка ЛКМ алкидные материалы имели почти нулевой прирост продаж, тогда как продажи водных видов ЛКМ росли. 

В 2013 году маркетинговые исследования показали, что в структуре выпуска ЛКМ конкурирующими производителями стали преобладать материалы среднего сегмента качества. Учитывая эти особенности и тенденции к росту доли высококачественных и дорогих ЛКМ на рынке, в 2013 году политика продаж завода была скорректирована и был осуществлен планомерный уход из сегмента дешевых ЛКМ. С этой целью были введены новые рецептуры ЛКМ, внедрены новые элементы в маркетинг, проведена работа по подготовке к изменению дизайна упаковки; отлаживалась система ценообразования по принципу «оптимального соотношения цены и качества» продукции.  Проведена работа по развитию продаж в Центральном и Южном регионах РФ.

По причине падения спроса на алкидную продукцию, снижения объемов  реализации в Сибирском регионе и увеличения конкуренции в сегменте дешевых ЛКМ выполнить план в 2013 году не удалось

 Индустриальные лакокрасочные материалы приобрели важное значение в структуре продаж ОАО «Одилак». Производство и продажи этих ЛКМ позволили нивелировать падение продаж ЛКМ строительного назначения, стабилизировать процесс выпуска продукции в несезонные времена. Последнее положительно повлияло на экономику предприятия, снизило текучесть кадров. Благодаря использованию высококачественного европейского сырья, современных технологий производства и применения материалов, создан фундамент для дальнейшего развития производства таких материалов на ОАО «Одилак» и увеличению продаж. Производство индустриальных ЛКМ было поставлено в 2013 году в качестве одного из приоритетных направлений развития ОАО «Одилак». В мае 2013 г. было принято решение о приостановлении выпуска покрытий для древесины, принятие такого решения обусловлено тем, что из-за высокой ценовой конкуренции, выпуски этих материалов стал нерентабельным.

План развития производства и продаж ЛКМ индустриального назначения за отчетный период был выполнен.

Для оптимизации учета на заводе внедрена автоматизированная программа «1С».
В 2013 году продолжилась активная работа по основным инвестиционным проектам: строительство и подготовка к вводу в эксплуатацию новой автономной газовой котельной, устройству в Блоке 3 современной системы пожаротушения и приточно-вытяжной вентиляции, реконструкции Блока 2 и его переоборудованием под склад готовой продукции. Организация работы по основным инвестиционным проектам осуществлялась по договорам заключенным в период 2012\2013 годов. Окончание работ намечено на 2014 год. Общий объем освоенных инвестиций в реконструкцию и техническое перевооружение составил более 60 млн. рублей.
3. ПРИОРИТЕТНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОБЩЕСТВА.
Основной целью общества является получение прибыли. 

Виды деятельности общества и результаты развития общества по видам его деятельности:

Основным видом деятельности общества является производство и реализация лакокрасочной продукции бытового и промышленного назначения.  Доля выручки от основного вида деятельности в 2013 году составила 94,65%, из которых реализация продукции собственного производства 90,88%, а покупных товаров 3,77%. (табл.№1)

Табл.№1

	Доля основных видов деятельности в общем объеме выручки.

	Наименование показателя
	ед. изм
	2009 г.
	2010г.
	2011г.
	2012г.
	2013г.

	Общая выручка
	тыс.руб.
	216'056 
	263'667 
	281'172 
	335'794 
	312'082 

	Объем выручки от реализации произведенной продукции, без НДС
	тыс.руб.
	179'615 
	239'993 
	250'746 
	299'590 
	283'617 

	Доля выручки от реализации произведенной продукции в общей выручке
	%
	83,13%
	91,02%
	89,18%
	89,22%
	90,88%

	Объем выручки от реализации товаров  без НДС
	тыс.руб.
	13'832,48 
	8'777,99 
	8'780,24 
	9'760,39 
	11'761,58 

	Доля выручки от реализации товаров в общей выручке
	%
	6,40%
	3,33%
	3,12%
	2,91%
	3,77%


 
В 2013 году динамика выпуска лакокрасочной продукции была неодинаковой. Важным фактором, который оказал влияние на производство, стали стратегические задачи компании такие как:

-   увеличение присутствия на рынке промышленных ЛКМ;

-  снижение складских остатков.

 Не смотря на то, что 2013 год показал ниспадающую тенденцию в общем объеме производства, при снижении производства на 6,6% предприятие имеет прирост производства промышленных ЛКМ. Прирост выпуска ЛКМ для металлов составил 16,2%, а объем выпуска краски для разметки дорог увеличился на 86,7%.


В 2013 году реализовано товаров собственного производства 3'333 тн и 120тн покупного товара, что составило 89% от показателей 2012года. Но в связи с тем, что структура продаж значительно изменилась в сторону дорогостоящих ЛКМ промышленного назначения, то показатели  Выручки удалось удержать на высоком уровне. Выручка от реализации выпущенной продукции и покупного товара составила 283'617 тыс.руб и 11'762 тыс.руб. соответственно, что ниже аналогичных показателей 2012год на 4,5%. 

Итоги работы за 2013 год по основным технико-экономическим показателям в динамике по годам (табл.№2)

Табл.№2

	Наименование показателя
	ед. изм
	2009 г.
	2010г.
	2011г.
	2012г.
	2013г.

	Отгружено продукции
	тн
	3'181
	4'425
	3'890
	3'765
	3'333

	Выручка от реал. ГП
	тыс.руб.
	179'615
	239'993
	250'746
	299'590
	283'617

	Себестоимость продаж ГП
	тыс.руб.
	191'153
	232'186
	232'294
	262'076
	276'053

	Валовая Прибыль по готовой продукции
	тыс.руб.
	-11'538
	7'806
	18'452
	37'514
	7'564

	Рентабельность ГП
	%
	-6%
	3%
	8%
	14%
	3%

	Выпуск т
	тн
	3'260
	4'288
	3'590
	3'783
	3'422

	Среднесписочная численность
	чел
	144
	130
	121
	93
	85

	Отгружено товаров
	тн
	325
	211
	187
	122
	121

	Выручка от реал. Товаров
	тыс.руб.
	13'832
	8'778
	8'780
	9'760
	11'762

	Себестоимость продаж товаров
	тыс.руб.
	13'015
	7'628
	8'925
	8'756
	9'910

	Валовая Прибыль по покупному товару
	тыс.руб.
	817
	1'150
	-145
	1'004
	1'852


4. ОТЧЕТ О РЕЗУЛЬТАТАХ РАЗВИТИЯ ОБЩЕСТВА ПО ПРИОРИТЕТНЫМ НАПРАВЛЕНИЯМ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ.
Характеристика рынков сырья, на которых оперирует общество.

Сезон 2013 года на российском рынке лакокрасочных материалов практически не отличался от предыдущего. Однако имеет одинаковые тенденции развития с 2011-м годом. Нынешний год, как и два года назад, характеризуется эскалацией стоимости многих ингредиентов, необходимых для выпуска ЛКМ. При этом жесткая конкуренция на рынке готовой краски не позволила российским производителям увеличить стоимость готовой продукции пропорционально росту цен на сырье. Поэтому рентабельность лакокрасочных производств в РФ снизился.

 Рост цен на сырье в 2013  году наблюдался как и в предыдущие годы. В среднем цены выросли на 5% -13%. Например: лаки ПФ – 5%, ортоксилол – 13%, толуол – 6%, эпоксидная смола – 6% и тд.. 

Сегодня складывается благоприятная ситуация для приобретения белого пигмента (двуокиси титана). Во-первых, его стоимость за последние несколько лет достигла своего минимума, Во-вторых, торговые компании стали предлагать более выгодные условия потребителям из-за острой конкуренции на рынке. И для Одилак в части закупок титана этот год был весьма благоприятен. 80% закупаемого титана был китайский Ломон 996, так как его качество было на порядок выше Крымского титана и цена была весьма конкурентной. Так же трейдеры китайского титана предлагали очень выгодные условия по отсрочке платежа (45-60 дней).

 В этом году лакокрасочный сезон был неудачным для российских лаковаров. С одной стороны конкуренция не позволяла им поднимать цену продукции до необходимого для дальнейшего развития производства уровня рентабельности. С другой, период активных продаж был коротким. В июне отмечалось наиболее значительное с начала 2013 года уменьшение объемов производства полуфабрикатных лаков. Относительно мая выпуск снизился на 13%, а по сравнению с июнем 2012 года – на 29%. Основным поставщиком ПФ-лака в 2013 году для Одилак был «Загорский лакокрасочный завод». В начале года с этим предприятием был подписан договор на поставку 400 тонн лаков с фиксированной ценой и отсрочкой платежа 60 дней, что благополучно сказалось и на себестоимости продукции и на финансовом состоянии предприятия в целом. Традиционное снижение спроса на лаки в осенне-зимний период не стало исключением и в 2013 году. Кроме этого положительного факта, в это же время начали дорожать растворители. Поэтому снижение цен было не значительным и составило примерно 250-300 руб. за тонну. В связи с профицитом лаков на рынке и динамики снижения цен, с учетом имеющихся остатков и потребностей в лаках, дирекцией завода было принято решение не закупать лаки впрок, а работать по факту использования сырья.

Эффективностью системы материально-технического обеспечения завода, закупка сырья, выбор поставщиков, условия поставок, планирование количества сырья и материалов, ценовая политика закупки сырья поставлена на постоянный контроль финансово-экономической службой предприятия и снабжением Хелиос ГРУПП в Словении. В этих целях отдел снабжения завода ведет постоянную сверку планов снабжения, ценовых характеристик на все виды сырья, закупаемого обществом на рынках РФ и ЕС.  Отдел снабжения еженедельно представляет отчеты и отвечает на запросы в Хелиос ГРУПП, ведет плановые консультации.

В течение 2013 года заводом были привлечены новые предприятии-поставщики сырья. С помощью компании ХЕЛИОС с многими дистрибьюторами импортного сырья в России были установлены цены как для всей группы предприятий ХЕЛИОС, увеличены отсрочки платежа минимум на 30-45 дней.  

Несмотря на трудности, имевшие место на рынке лакокрасочной продукции в 2013г., отдел снабжения выполнил план снабжения производства.  Сырье приобреталось по конкурентным  ценам, в необходимые  сроки.

Реализация продукции в 2013г.

         
•
При продаже декоративных ЛКМ основная деятельность,  в 2013г.  проводилась в большей степени на территории Российской Федерации. На страны СНГ (Казахстан, Киргизия, Таджикистан и Беларусь) пришлось примерно 20-25% товарооборота от предполагаемого общего объема.   Подчеркиваем, что география продаж бренда «Одилак» охватывает большую территорию РФ и СНГ, на которой проживает около 100млн. человек. Удаленность наших Покупателей от Завода достигает и  10тыс. км. Акцент на  продвижения товара делался на Москву, Московскую  и Тверскую области, районы Сибири и Дальнего Востока,  а также на города юга России.  По  направлениям Москва, Московская область и Европейская часть РФ, продвижение продукции ОАО «Одилак» (в соответствии с эксклюзивным контрактом)  осуществлялось  через ООО «Альянс Супернова». 

•
Основной приоритет продаж, как и в 2012г. был направлен на продолжение продвижения продукции высшего ценового сегмента – Одилак plus, Лазурол и Лазурол-ТОП. Напоминаем, что за 2года  продажа ТМ «Одилак plus» увеличилась в количественном выражении на 2,5раза, что еще раз доказывает правильность соотношения, цены, качества и внешнего вида, а также правильно принятой маркетинговой политики  с начала 2010г.

•
Учитывая продолжение общего рыночного упадка алкидной группы, падения покупательского спроса, а также высокую конкуренцию в «эконом» сегменте,   наблюдается уменьшение реализации по программе алкидные эмали(ПФ-266,ПФ-1217, ПФ-115).

Ниже приведенные данные по региональной структуре продаж в разрезе 5 лет. (таблица№3, график№1 - в натуральном выражении; таблица№4, график№2 – в денежном выражении).

Табл.№3
Реализация по регионам в натуральном выражении.

	Кол-во (тн)
	2009 г.
	2010г.
	2011г.
	2012г.
	2013г.

	Россия
	2'958 
	3'363 
	3'135 
	3'284 
	3'057 

	Беларусь
	11 
	6 
	7 
	 
	9 

	Казахстан
	160 
	555 
	552 
	237 
	111 

	Кыргызстан
	52 
	501 
	150 
	49 
	118 

	Таджикистан
	 
	 
	46 
	195 
	38 

	Итого:
	3'181 
	4'425 
	3'890 
	3'765 
	3'333 


График№1        Доля регионов в общей отгрузке (тн)
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Табл№4          Реализация по регионам в денежном выражении.
	Сумма (тыс.руб.)
	2009 г.
	2010г.
	2011г.
	2012г.
	2013г.

	Россия
	169'009 
	190'984 
	211'316 
	276'317 
	266'242 

	Беларусь
	719 
	446 
	567 
	 
	1'002 

	Казахстан
	7'189 
	25'410 
	28'588 
	11'681 
	4'467 

	Кыргызстан
	2'698 
	23'153 
	8'640 
	3'295 
	10'421 

	Таджикистан
	 
	 
	1'634 
	8'297 
	1'485 

	Итого:
	179'615 
	239'993 
	250'746 
	299'590 
	283'617 


График№2    Доля регионов в общей выручке.
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Как было отражено выше, деятельность общества развивается по четырем направлениям: декоративные лакокрасочные материалы,  лакокрасочные материалы по металлу, по дереву для промышленных потребителей и краски для дорожной разметки.

Анализируя структуру продаж в разрезе пяти лет видно, как изменилась структура в этом направлении в 2013 году. (табл.№5, график№3 – в тоннах; табл.№6, график№4 - в тыс.руб.).
1. Табл.№5     Структура продаж по видам продукции (тн)
	Кол-во (тн)
	2009 г.
	2010г.
	2011г.
	2012г.
	2013г.

	ЛКМ широкого потребления
	2'797 
	3'567 
	3'188 
	2'425 
	1'788 

	ЛКМ для металлов
	134 
	325 
	450 
	1'017 
	1'131 

	ЛКМ для древесины
	206 
	220 
	147 
	127 
	49 

	Краска для дорожной разметки
	44 
	313 
	104 
	197 
	365 

	Итого:
	3'181 
	4'425 
	3'890 
	3'765 
	3'333 


  График№3     Структура продаж по видам продукции (тн)
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  Табл.№6     Структура продаж по видам продукции (тыс.руб.)
	Сумма (тыс.руб.)
	2009 г.
	2010г.
	2011г.
	2012г.
	2013г.

	ЛКМ широкого потребления
	148'704 
	178'380 
	183'383 
	148'531 
	117'366 

	ЛКМ для металлов
	13'705 
	32'075 
	48'948 
	129'110 
	141'166 

	ЛКМ для древесины
	14'950 
	16'453 
	12'369 
	11'104 
	4'373 

	Краска для дорожной разметки
	2'254 
	13'085 
	6'046 
	10'845 
	20'712 

	Итого:
	179'615 
	239'993 
	250'746 
	299'590 
	283'617 


2. График№4     Структура продаж по видам продукции (тыс.руб.)
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Основными приоритетами по данным направлениям является:

- обеспечение дальнейшего роста продаж во всех сегментах рынка,

- улучшение структуры продаж в пользу ЛКМ промышленного назначения, рынок которых менее подвержен сезонности.
Технические мероприятия, ремонтные работы, проведенные в 2013 г.

В течение 2013 года технической службой  завода было использовано 60 136 006,58 рублей, реализовано инвестиций по строительству объектов основных средств  на сумму  91 810 398,88 рублей, финансирование  некоторых проектов началось в 2012 г.  В 2013 г.  были завершены работы по техническому перевооружению (реконструкции) блока № 2.  Введена в эксплуатацию система видеонаблюдения по всей территории ОАО «Одилак». Проведены работы на территории завода по устройству асфальтобетонного покрытия  S – 1750 м². Проведены работы по  модернизации  трубопроводов ЛВЖ и   трубопроводов по выпуску лакокрасочных материалов в блоке № 3. Были продолжены работы по системе  пожаротушения в блоках №№ 1 и 3.  Завершены  работы по расширению парковки авто.


В настоящее время проводится комплекс работ  по окончанию строительства  газопровода,   оформление и формирование исполнительной документации  для сдачи объекта в эксплуатацию.


Приобретено объектов основных средств на сумму 18 384 163,35 руб.,  в том числе, в целях расширения ассортимента выпускаемой продукции для цеха по производству эмалей  введены в эксплуатацию бисерные мельницы LME-60,  фильтровальные группы для фасовки в крупную тару GBN-4/FB-18A;  полуавтоматы дозировочно-наполнительные  для расфасовки жидких, вязких и химических жидкостей,   установка для регенерации растворителей  ASC-150, система очистки  емкостей для установки ASC,  смесители объемом 8 м. куб., емкости объемом 5 м. куб.,  диссольвер. Приобретено  и  введено в эксплуатацию компрессорное воздушно-винтовое оборудование  с электронным блоком управления.  

   
 На центральных складах осуществлена  замена устаревшей погрузочно-разгрузочной техники:  электроштабелеров и талей.


 С целью повышения качества выпускаемой лакокрасочной продукции и контроля закупаемого  сырья,  для отдела контроля и  развития приобретено лабораторное оборудование  и электронные приборы. 

 
Проведены  работы по ремонту и монтажу технологического оборудования: смесителей, штабелеров,  бисерных мельниц, насосного оборудования,  электрооборудования, оборудования КИП и А. Проведены профилактические работы с промывкой,  очищением и  заменой, пришедших в негодность участков системы отопления административного здания. Частично проведены работы по ремонту кровли в блоке № 2 и административного здания.  Успешно  завершена работа по внедрению   системы 1С – Предприятие.

Внедрение новых видов продукции в 2013 году:

Разработка рецептур новых материалов и модификации продукции:

· Разработка рецептур новых материалов и модификации продукции:

· Разработка грунтов и эмалей из линии бренда «КРАФОР»:

· - Быстросохнущая белая алкидная эмаль глянцевая

· - Быстросохнущая белая алкидная эмаль матовая

· -Быстросохнущая эмаль для пола (желто-коричневая, красно-коричневая, золотистая)

· - Быстросохнущие эмали типа ПФ-115- желтая, синяя, красная, салатная, светло голубая, зеленая, ярко-зеленая, серая, зеленая яблоко

· - Эмаль для радиаторов отопления

· - Грунт ГФ-021 (серый, оксид красный)

· - Модификация рецептур на ВД ЛКМ для покупателя «Вельт», Ростов на Дону

· - Рецептуирование продукции Лазурол и Лазурол топ на пигментных пастах «Белинка»   

· Разработка – Эмаль алкидная (тип ПФ-115) с временем высыхания 14 ч (белая, голубая)

· Разработка – Эмаль алкидная для пола (тип ПФ-266) с временем высыхания 16 ч (3 оттенка)

· Работа над «Микс системой для ВД материалов», разработка «база С»

Основные положения учетной политики общества, изменения в ней, их причины и последствия.
На основании Федерального закона  № 402-ФЗВ от 6 декабря 2011 г.  «О бухгалтерском учете», в соответствии с приказом Минфина №106н от 6 октября 2008г. ПБУ 1/2008 «Учетная политика организации»   в ОАО "Одилак" был издан приказ No 216-Б от 31.12.2012г. "Об учетной политике для целей бухгалтерского и налогового  учета на 2013г.»
При формировании учетной политики имущество и обязательства предприятия существуют обособленно от имуществ и обязательств собственников этого предприятия и других предприятий.

Факты хозяйственной деятельности предприятия относятся к тому отчетному периоду, в котором они имели место, независимо от фактического времени поступления или выплаты денежных средств, связанных с этими фактами. Выбранная предприятием учетная политика применяется последовательно от одного года к другому. Ведение бухгалтерского учета на ОАО "Одилак" соответствует приказу Минфина No 107-н от 30.12.99г. ПБУ-1/98 "Учетная политика организаций".

ОАО "Одилак" ведет бухгалтерский учет имущества и хозяйственных операций способом двойной записи в соответствии с Планом счетов бухгалтерского учета. Основанием для записей о регистрах бухгалтерского учета являются первичные учетные документы, фиксирующие факт совершения хозяйственной операции. Первичные документы, учетные регистры, бухгалтерская отчетность подлежат обязательному хранению в соответствии с установленным порядком и сроками. Имущество и хозяйственные операции отражаются в денежном выражении в рублях и копейках.

 С 2013 года бухгалтерский учет ведется с использованием программы 1С Управление производственным  предприятием.
 Регистры бухгалтерского и налогового учета хранятся как в электронном виде так и на бумажных носителях.Форма учета -  журнально-ордерная.

         В целях налогообложения установлен метод определения выручки от реализации продукции (работ, услуг) - по методу начисления.

Начиная с 2013 года,   выпуск  продукции учитывается по нормативной (плановой) себестоимости.

Создаются Резервы  на выплату бонусов, Резервы по сомнительным долгам, Резервы на выплату отпускных, Резерв под обесценение финансовых вложений, Резервы под снижение стоимости ТМЦ. 

        Учет прибыли и убытков на предприятии ведется с применением  Положения по бухгалтерскому учету "Учет расчетов по налогу на прибыль организаций" ПБУ 18/02" (Зарегистрировано в Минюсте РФ 31.12.2002 N 4090)

                 Записи в бухгалтерском учете по валютным счетам производятся в иностранной валюте по курсу Центрального банка РФ на дату совершения сделки.

Данная учетная политика ОАО "Одилак" определена на 2013г. и изменениям в течение года не подвергалась.
Отчет о финансовых результатах за 2013 год.

  Табл.№7                                                                                                         (тыс. руб.)

	Наименование показателя
	Код стр. по форме 0710002
	За 2012 год
	За отчетный период (2013г)

	Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	2110
	309 350
	309 817



	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	2120
	(270 832)
	(285 969) 

	Коммерческие расходы
	2210
	(17 770)
	(10 488) 

	Управленческие расходы
	2220
	(49 710)
	(53 393)

	Прибыль (убыток) от продаж 
	2200
	(28 962) убыток
	(40 033) убыток

	Проценты к получению
	2320
	166
	 139

	Проценты к уплате
	2330
	(10 950)
	(17 373) 

	Доходы от участия в других организациях
	2310
	-
	   -

	Прочие доходы
	2340
	70 403
	45 600

	Прочие расходы
	2350
	(81 015)
	(125 173) 

	Прибыль (убыток) до налогообложения 
	2300
	(50 358) убыток
	(136 840) убыток

	Текущий налог на прибыль
	2410
	-
	 -

	Изменение отложенных налоговых обязательств
	2430
	-
	(162)

	Изменение отложенных налоговых активов
	2450
	(121)
	19 330

	Чистая  прибыль (убыток) отчетного года 
	2400
	(50 479) убыток
	(117 672) убыток


Общий размер уплаченных обществом налогов и иных платежей и сборов в бюджет за отчетный год, сведения о задолженности общества по уплате налогов и иных платежей и сборов.      

  Табл.№8                                                                                                    (тыс. руб.)

	Наименование 
	Начислено
 за  2013год
	Уплачено
 за 2013год
	Задолженность по 

Уплате
	
	
	
	
	

	1.Налог на добавленную стоимость 
	84 885
	87 164
	-2 655
	
	
	
	
	

	2.Налог на имущество
	6 791
	6 447
	1 809
	
	
	
	
	

	3.Налог на прибыль
	1 854
	1 854
	-554
	
	
	
	
	

	4.Земельный налог
	1 965
	2 224
	491
	
	
	
	
	

	5.Подоходный налог
	4 767
	4 767
	
	
	
	
	
	

	6.Транспортный налог
	15
	15
	-7
	
	
	
	
	

	7.Прочие налоги
	60
	55
	5
	
	
	
	
	


Сумма причитающихся платежей в бюджет в отчетном году составила 100 343 тыс. Рублей.   Сумма уплаченных налогов  и иных платежей  составила 10 526 тыс. рублей.

Сведения о размере чистых активов общества
 Табл.№9                                                                                                  (тыс. руб.)

	№ п/п
	Наименование показателя
	31.12.2012
	31.12.2013

	1.
	Сумма чистых активов (тыс. руб.)
	251 443
	260 260

	2.
	Уставный капитал (тыс. руб.)
	185 343
	305 327

	3.
	Резервный фонд (тыс. руб.)
	10
	10

	4.
	Отношение чистых активов к уставному капиталу 
	1
	0,85

	5. 
	Отношение чистых активов к сумме уставного капитала и резервного фонда 
	1
	0,85


Чистые активы общества на конец финансового года составили: 

  260 260 тыс. руб. За отчетный период они увеличились на  8 817 тыс. рублей 
Уставной капитал увеличился на 119 984 тыс. рублей.

Сведения о кредиторской задолженности общества. 

(по данным бухгалтерского баланса на 01.01.2014г.)

Табл.№10                                                                                                          (тыс. руб.)

	Наименование показателя
	На начало года
	На конец года

	1. Долгосрочные заемные средства
	14 482
	5 396

	2. Краткосрочные заемные средства
	327 439
	341 655

	3. Кредиторская задолженность, в т.ч.
	83 100
	69 796

	3.1. Поставщики и подрядчики
	77665
	64823

	3.2. Расчеты с покупателями и заказчиками
	56
	883

	3.3. По оплате труда
	-
	-

	3.4. Перед государственными  внебюджетными фондами
	511
	722

	3.5. Задолженность перед дочерними и зависимыми обществами
	-
	-

	3.6. Задолженность по налогам и сборам
	2 222
	2 362

	3.7. Прочие кредиторы
	-
	-

	4. Общ. сумма кредиторской задолженности
	        410 539
	         413 400


Сведения о дебиторской задолженности общества.

 (по данным бухгалтерского баланса на 01.01.2014г.)
  Табл.№11                                                                                                   (тыс. руб.)

	Наименование показателя
	На начало года
	На конец года

	1.Краткосрочная дебиторская задолженность, в т.ч.
	60 159
	27 292

	1.1.Расчеты с поставщиками и подрядчиками
	9 369
	2 232

	2. Расчеты с покупателями и заказчиками
	47 797
	20 795


Социальные показатели.
  Табл.№12                                                                                                    (тыс. руб.)

	Наименование показателя
	За 2012год
	За 2013год

	1.Среднесписочная численность работников (чел.)
	93
	85

	2.Затраты на оплату труда (тыс. руб.)
	40'058
	49'406

	3.Отчисления на социальные нужды, в т.ч.
	8 930
	11 048

	3.1.в Фонд социального страхования
	1 072
	1 317

	3.2.в Пенсионный фонд
	6 457
	8 072

	3.3.на  медицинское  страхование
	1 401
	1 656

	4.Среднемесячная заработная плата работников (тыс.руб.)
	35,9
	48,4


Выплаты социального характера из собственных средств предприятия. 
  Табл.№13                                                                                                    (тыс. руб.)

	№
	                    Выплаты
	2011г.
	2012г.
	2013г.

	1
	2
	3
	4
	5

	1.
	Материальная помощь
	62
	10
	13

	2.
	Молоко
	
	-
	

	3. 
	Дотации на дет/сад 
	-
	-
	-

	4.
	Приобретение медикаментов, мед. Услуги
	
	-
	-

	5.
	Путевки в п/лагеря и санатории
	-
	-
	-

	6.
	Чествование ветеранов к Дню Победы
	-
	-
	-

	7.
	Ценные подарки юбилярам, премии к памятным датам, 

В том числе членам сов.директоров
	-
	14,5
	

	8.
	Услуги а/транспорта
	-
	-
	-

	9.
	Новогодние подарки д/детей
	
	
	-

	
	Итого:
	
	24,5
	13


Анализ капитала общества

По данным бухгалтерского баланса по состоянию на 01 января 2014 года Капитал общества увеличился на 126 426 тыс. рублей. Увеличение это сумма показателей складывающихся из Уставного капитала на сумму 119 984 тыс. рублей, а так же за счет увеличение добавочного капитала (переоценка зданий и сооружений).

 Анализ ликвидности баланса

По результатам работы за 2013 год обществом был получен убыток.  По данным бухгалтерского учета убыток составил 117 672 тыс. руб.  В связи с этим выплата дивидендов по акциям по итогам 2013г. не планируется.  

Уставный капитал на 01.01.2014г.
Табл.№14

	
	Размещенные акции
	В том числе

	№ п/п
	
	Акции (шт.)
	Сумма по номиналу (руб.)
	Полностью оплаченные акции (шт.)
	Частично оплаченные по номиналу (руб.)

	1.
	Обыкновенные акции
	305 326 763         
	305 326 763         
	305 326 763         
	-

	1.1.
	В т.ч. зачисленные на баланс
	-
	-
	-
	-

	2.
	Привилегированные акции типа Б
	-
	-
	-
	-

	2.1
	В т.ч. зачисленные на баланс
	-
	-
	-
	-


Не полностью оплаченных размещенных акций у общества нет. Уставный капитал общества оплачен полностью. 
Сведения об использованных в отчетном году энергетических ресурсах.

В 2013 обществом было использовано:

    электроэнергия        - 765.9 тыс.кВт/ч       на сумму  - 1802,0 тыс. руб,;
    тепло энергия            - 1896 Гкал                    на сумму  - 2801,0 тыс. руб.;
    бензин автом.           - 8420  л                           на сумму  - 273,7   тыс.руб.;
    дизельное топливо  - 21267 л                         на сумму   - 691,2 тыс.руб.

5. ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ ОБЩЕСТВА.
Политикой продаж декоративных красок на 2014г определяет, что основная деятельность,  в 2014 году будет проводиться в большей степени на территории Российской Федерации. На страны СНГ (Казахстан, Киргизия, Таджикистан и Беларусь) придется примерно 20-25% товарооборота от предполагаемого общего объема. В пределах  территории  РФ ведется работа по   привлечению новых партнеров.  

Основной рынок сбыта  ориентируется на сотрудничество с действующими 50 оптовыми фирмами,  которые находятся в регионах России и странах СНГ  

В 2014 году основная  задача остановить  падение по ПФ программе и  вернуться  к тенденции роста начатой в 2010г. Для этого необходимо создать  конкурентоспособный продукт  по цене,  стабильному качеству и товарному виду. Сервис в отношении клиента довести на корректный и стабильный уровень.

В 2014 г. будет тоже продолжатся развитие новых материалов для промышленной программы, рассматривается перенос новых материалов из Хелиос Групп.

Основные цели и задачи предприятия на 2014год:
Основные цели и задачи предприятия на 2014год:

· Выполнение плана продаж и плана поступления денежных средств;

· Остановить падение алкидных материалов и Лазурол и Лазурол-ТОП;

· Довести до минимума складские остатки  до конца июня 14г. 

· Продажа складских остатков будет являться приоритетным направлением.

· Увеличить продажи водной линейки до планового уровня;

· Продолжить увеличение роста продаж  «Одилак  plus»;  

· Увеличить долю участия в продажах Москвы, Московской области, а также в сети гипермаркетов через Альянс Супернова;

· Усилить финансовую дисциплину Покупателей и обеспечить своевременные оплаты;

· Особое внимание уделять поднятию имиджа ОАО «Одилак» через сервис и качество;

· Усилить мероприятия по более четкому планированию продаж в соответствии с  существующей концепцией «Helios group»;

· Откорректировать ассортиментную линейку от малопроизводимых позиций с целью оптимизации складских остатков.

6. ОТЧЕТ О ВЫПЛАТЕ ОБЪЯВЛЕННЫХ (НАЧИСЛЕННЫХ) ДИВИДЕНДОВ ПО АКЦИЯМ АКЦИОНЕРНОГО ОБЩЕСТВА.
По результатам первого квартала, полугодия, девяти месяцев финансового года и по результатам финансового 2013 года решения о выплате дивидендов по размещенным акциям не принимались.
7. ОСНОВНЫЕ РИСКИ СВЯЗАННЫЕ С ДЕЯТЕЛЬНОСТЬЮ ОБЩЕСТВА
Основными рисками, связанными с деятельностью общества являются:

- Производственные риски,

- Товарные риски,

- Финансовые риски.

- Правовые риски

Общество используют системный поход в области управления рисками. Основными элементами политики в области управления рисками по каждому направлению являются:


- идентификация риска;


- методология оценки риска;


- разработка и реализация механизмов управления рисками;


- постоянный мониторинг состояния рисков.

Среди производственных рисков основными рисками следует считать остановку производства и неритмичность работы предприятия. К производственным рискам также относятся риски промышленно опасного производственного объекта. В отношении данных рисков на предприятии регулярно проводятся экспертизы зданий, сооружений и оборудования, технические мероприятия по модернизации оборудования и технологического процесса. Общество страхует объекты повышенной пожароопасности и принимает меры для предотвращения и предупреждения пожаров. 

Товарные риски для общества проявляются главным образом в рисках возникновения дефицитов сырья и материалов для производства ЛКМ, а так же отсутствие спроса на готовую продукцию. Предприятие регулярно проводит анализ рынка, совершенствует ассортиментную линейку, вводит в производство новые рентабельные продукты, пользующиеся высоким спросом, повышает качество продукции. Сотрудниками отдела снабжения проводится работа по заключению долгосрочных договоров на поставку сырья, что позволяет управлять сырьевыми рисками.

В отношении финансовых рисков проводится оценка уровня валютного риска. Наиболее подверженными изменению в результате влияния финансовых рисков являются показатели выручки, кредиторской и дебиторской задолженности, чистой прибыли, а также себестоимости.

Валютный риск состоит в возможном негативном влиянии взаимного изменения курсов валют, используемых в расчетах с контрагентами. В связи с тем, что кредитование общества осуществляется в иностранной валюте (евро), риск негативного влияния курсовых разниц очень высокий. Общество успешно хеджирует валютные риски. 

В отношении кредитных рисков применяется анализ финансового состояния контрагентов и система лимитированных отгрузок, страхование коммерческих рисков, осуществляемая при активной поддержке страховой компании СИД и Хелиос ГРУПП. Общество страхует Дебиторскую задолженность по многим контрагентам. 

Управление правовыми рисками основано на неукоснительном соблюдении действующего законодательства Российской Федерации. Юридический отдел отслеживает все изменения законодательства, касающиеся деятельности ОАО «Одилак», и проводит правовую экспертизу всех договоров и соглашений.

В настоящее время общество имеет все необходимые для своей деятельности лицензии. Ужесточение требований по получению допусков не должно нанести серьезного ущерба деятельности, так как предприятие имеет достаточный технический и кадровый потенциал, чтобы соответствовать в случае необходимости возросшим требованиям.

В настоящий момент общество участвует в судебных процессах по взысканию с контрагентов дебиторской задолженности, поэтому риск негативного воздействия судебных процессов на результаты финансово-хозяйственной деятельности не высокий.

К области рисков также можно отнести:

•
появление новых высоко-конкурентных производителей лакокрасочной продукции на российском рынке;

· увеличение импортных поставок ЛКМ в связи с вступлением России в ВТО.

•
систематическое повышение цен на сырье для производства лаков, красок и эмалей;

•
несвоевременная оплата поставленной продукции заказчиками или риски неоплаты;

· Уменьшение количества активности в секторе среднего бизнеса.

Вышеперечисленные тенденции могут привести к снижению доли Общества на рынке лакокрасочной продукции, что может привести к снижению выручки и прибыли, сокращению производства или необходимости привлечения заемных средств, что увеличит расходы по выплате процентов по кредитам.

Для снижения данных рисков Общество:

- повышение конкурентоспособности продукции, путем снижения себестоимости и повышения производительности труда (внедрения передовых технологий производства и организации управления);

- разработка и продвижение на рынок новых перспективных продуктов, имеющих высокие показатели рентабельности;

- снятие с производства убыточной продукции;

- совершенствование деятельности по закупкам и логистике;

-  активизация деятельности по участию в конкурсных торгах. 

Предприятие осуществляет деятельность на внешнем рынке. Так, идут отгрузки в страны СНГ (Белоруссию, Казахстан, Киргизию). Экспорт занимает менее 20 % в структуре продаж. При этом риски от изменения ситуации на внешнем рынке оцениваются как несущественные. 

8. ПЕРЕЧЕНЬ СОВЕРШЕННЫХ В ОТЧЕТНОМ ГОДУ СДЕЛОК.
8.1. Сделок, признаваемых в соответствии с Федеральным законом "Об акционерных обществах" крупными сделками, а также иных сделок, на совершение которых в соответствии с уставом акционерного общества распространяется порядок одобрения крупных сделок, в 2013 году не заключалось.

8.2. Сделок, признаваемых в соответствии с Федеральным законом "Об акционерных обществах" сделками, в совершении которых имелась заинтересованность и необходимость одобрения которых уполномоченным органом управления акционерного общества предусмотрена главой XI Федерального закона "Об акционерных обществах", в 2013 году не заключалось.
9. СОСТАВ СОВЕТА ДИРЕКТОРОВ.
На годовом общем собрании акционеров 17 июня 2013 года совет директоров общества был переизбран в прежнем составе:

	№
п/п
	Фамилия, имя, отчество  члена совета директоров
	Краткие биографические 

данные
	Доля участия в уставном капитале акционерного общества, %
	Доля принадлежащих обыкновенных акций акционерного общества, %

	1
	Аверьянов Геннадий Владимирович
	Год рождения: 1959
Образование: высшее – ВТУЗ при МАЗ им. Лихачева, инженер-механик.
Должность: Генеральный директор  ООО «ХЕЛМОС» (управляющей компании ОАО «Одилак»).
	-
	-

	2
	Видиц Андрей
	Год рождения: 1978
Образование: высшее, экономист.
Должность: помощник директора по контроллингу АО «Хелиос»
	-
	-

	3
	Ильин Юрий Андреевич
	Год рождения: 1949
Образование: высшее.
Должность:
	0.0001
	0.0001

	4
	Клавжар Алеш
	Год рождения: 1969
Образование: высшее, экономист.
Должность: член правления АО «Хелиос»
	-
	-

	5
	Цвикл Марьян
	Год рождения: 1968
Образование: высшее, экономист.
Должность:
	-
	-

	6
	Славинец Урош
	Год рождения: 1951
Образование: высшее, экономист.
Должность:  единоличный исполнительный  орган (Председатель Правления) АО «Хелиос».
	-
	-


26 декабря 2013 года произошло изменение персонального состава совета директоров. По собственному желанию из состава совета директоров общества вышли У.Славинец (председатель совета директоров) и М.Цвикл, что отражено в Протоколе заседания совета директоров от 26 декабря 2013 года. На этом же заседании члены совета директоров избрали председателем совета директоров Алеша Клавжара.

10.  СВЕДЕНИЯ О ЕДИНОЛИЧНОМ ИСПОЛНИТЕЛЬНОМ ОРГАНЕ.
Функции единоличного исполнительного органа ОАО «Одилак»  в течение 2013 отчетного года осуществляла управляющая компания.

Полное наименование управляющей организации: Общество с ограниченной ответственностью «ХЕЛМОС».

Сокращенное фирменное наименование управляющей компании:  ООО «ХЕЛМОС».

ИНН управляющей компании: 7717113963, ОГРН управляющей компании: 1027739593628.

Место нахождения, контактный телефон и факс, адрес электронной почты управляющей компании: 129515,  г. Москва, ул. Цандера, д.4, стр.1, Телефон/факс  (495) 221-58-45, 221-58-34, 225-96-75, (499)   176-88-03. E-mail: helmos@helios-rus.ru
Коллегиальный исполнительный орган ОАО «Одилак» не избирался, как не предусмотренный уставом.

25.12.2013. Совет директоров ОАО «Одилак» удовлетворил ходатайство управляющей компании ООО «ХЕЛМОС» о расторжении договора на управление Открытым Акционерным Обществом «Одинцовский лакокрасочный завод» (ОАО «Одилак») Управляющей компанией ООО «ХЕЛМОС» от 12.12.2011 г. (с изменениями и дополнениями) и принял решение о прекращении полномочии ООО «ХЕЛМОС» в качестве управляющей компании ОАО «Одилак» и о расторжении договора на управление с 01 января 2014 года (Протокол заседания совета директоров от 25.12.2013.)

11.  КРИТЕРИИ ОПРЕДЕЛЕНИЯ И РАЗМЕР ВОЗНАГРАЖДЕНИЯ.
 11.1. Критерии определения и размер вознаграждения лица, занимающего должность единоличного исполнительного органа (управляющего, управляющей организации) акционерного общества:
Размер вознаграждения управляющей компании установлен Договором на управление Открытым Акционерным Обществом «Одинцовский лакокрасочный завод» (ОАО «Одилак») Управляющей компанией ООО «ХЕЛМОС» от 12 декабря 2011 года в сумме 23 729 тыс. руб. За отчетный 2013 год вознаграждение выплачено в размере: 23 729 тыс.руб. Полученное вознаграждение направлено на оплату труда сотрудников и осуществление производственной и коммерческой работы  обособленных подразделений управляющей компании (ООО «ХЕЛМОС»), занятых обслуживанием ОАО « Одилак».

 11.2. Критерии определения и размер вознаграждения каждого члена коллегиального исполнительного органа акционерного общества: коллегиальный исполнительный орган отсутствует.
11.3. Критерии определения и размер вознаграждения каждого члена совета директоров акционерного общества: вознаграждение и компенсация расходов членам совета директоров не предусмотрена и не выплачивалась.

12.  СВЕДЕНИЯ О СОБЛЮДЕНИИ КОДЕКСА КОРПОРАТИВНОГО ПОВЕДЕНИЯ.
Кодекс корпоративного поведения в ОАО «Одилак» отсутствует.

Ценные бумаги общества в торгах на организаторе торговли на рынке ценных бумаг не участвуют.

13.  ИНАЯ ИНФОРМАЦИЯ ПРЕДУСМОТРЕННАЯ УСТАВОМ ИЛИ ИНЫМ ВНУТРЕННИМ ДОКУМЕНТОМ ОБЩЕСТВА.

Иных сведений, подлежащих раскрытию в соответствии с уставом или иными внутренними документами ОАО «Одилак», нет.

Достоверность данных, содержащихся в настоящем  годовом отчете, подтверждена Заключением ревизионной комиссии ОАО «Одинцовский лакокрасочный завод» по итогам проверки финансово-хозяйственной деятельности общества за 2013 год от «07» мая 2014 года.
Генеральный директор

ОАО «Одилак»

В.А.Стрелков 









Главный бухгалтер

ОАО «Одилак»

И.А. Хакова
